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Forord fran arrangoren

Den 6:e oktober i tidig morgonstund var vi ett ging glada norrbottniska foretagare, féreningar
och tjdnstemidn som édntrade bussen som skulle féra oss mot sydligare svenska nejder,
destination Jamtland.

Studieresans syfte var att fungera som en inspirationsresa ddr vi fick lira av goda exempel pd
foretag och produkter inom landsbygdsturism. Vi skulle d4ven fi se hur den lokala maten
kunde anvindas i turistiska produkter. Vi bestkte en hel del beséksmal, kinda och okinda,
och fick dven smaka pa jimtlindska specialiteter. Fyllda med intryck kom vi tillbaka den 9
oktober.

De féljande sidorna ger en bild av den mangfald vi fick ta del av. Som projektledare och
arrangOr av resan kanner vi oss mer an nojda da utvirderingen av resan visade att vara
deltagare fick inspiration till fortsatt arbete.

Hushallningssillskapet i Norrbotten

G etantt T ety
Eva Lundqvist Camilla Mannfeldt
Projektansvarig studieresan Projektassistent

Studieresan till Jamtland var en delaktivitet i projektet Vent 2000, Visiondra entreprendrer inom
naturbaserad turism, som Hushallningssillskapet driver i samarbete med lokala och regionala aktirer i linet.
Det dvergripande malet med projektet ar att skapa forutsattningar for en linsam utveckling av de sma
turismforetagen pad landsbygden. Projektet pagar 2002-2004. Projektet finansieras av EU:s strukturfonder
Mal 1, Lansstyrelsen, Landstinget, Hushillningssillskapet samt kommunerna Gillivare, Luled, Alvsbyn
och Overtorned. Lds mer pa www.vent2000.nu



Dag 1: Onsdag 6 oktober

Dokumenterad av: Margareta Henriksson, Eva Esko, Bror Henrifsson, Birje Rytiniemsi, Bror-Einar
Jobansson, Lotta Sundling, Gunnar Hannu och Birgitta Nilsson.

Rid i Jorm/Korpens Oga

Rid i Jorm startades av Ola Sundqvist fér ca 10 ar sedan. Nu driver han det som
handelsbolag tillsammans med Elin Eriksson, som tidigare hade ett histféretag vid Hoga
kusten. Ola var tidigare bonde med utegrisar men sadlade om nir Sverige gick med i EU.

Rid i Jorms produkter dr Naturupplevelser
med hist och enbart s.k. fri ridning f6r att inte
skada naturen i onddan. De har ocksd paketerat
Vandring med packhist med (USA-marknaden)
eller utan (svenskar) guide. De har ett antal
camper i omradet dir gidsterna Gvernattar under
turerna. Vid camperna finns histhagar, ved,
kokkirl m.m. for gasternas bekvamlighet.

Ola och Elin handlar allt lokalt och tycker att
alla 1 byn dr viktiga. Naturligtvis dr deras
produkter certifierade som Naturens Bésta med
tanke pa att hela deras sitt att leva och driva foretag dr ekoturismiskt.

Ola och Elin lever med ledorden Sikerhet - Kul - Pengar (i den ordningen). Man tror inte
heller pa hobbyturism. Om man ska fa ett livskraftigt foretag maste man satsa till 100 %.

Korpens 6ga byggdes for att de skulle kunna “knyta ihop sicken” med sina gister och inte
bara slippa ivdg dem fran nidrmsta parkeringsplats. Nu kan de avsluta med gemensam middag
och Overnattning i skéna singar.

Korpens 6ga ir ett fantasihus med inspiration  §
fran bla. Asterix och innehaller restaurang och
8 bidddar. Ytterligare tre bidddar finns i en
bagarstuga i nirheten, liksom vedeldad bastu
och tunna. Ett kapell och ett litet hotell (f.d.
ladugard) dr under byggnation och beriknas
vara firdigt inom tva ar

Sdsongen idr juni - september och i 6vrigt lite
konferens, brollop, fester och skoterarrange-
mang,.

Foto: Eva Esko

Vilseledaren Guidecenter ir ett annat féretag som Ola startat. De erbjuder olika aktiviteter
varje dag som genomférs av olika foretag som han lejer in fran omradet. Mest efterfragade
aktiviteter dr grottbesdk, kanot och viltaktiviteter som baversafari. Alla kunder tas emot, man
sager aldrig nej till en kund dven om han/hon dr ensam.



I dagslaget 4r kunderna hist- och naturintresserade svenskar men man har nu fitt in
gslag
produkten ”Vandra med packhist” i en amerikansk katalog.

Foretaget arbetar med alla i omridet och tycker att det dr viktigt att ha bra relationer.
Jormvattnets fiskecamp dr ett av de foretag man samarbetar med. Rid i Jorm 4r med i JHT
och samarbetar med andra foretag i Vilseledaren och Naturens Bista.

Den senaste tryckta broschyren gjordes for tva dr sedan, ingen ny har tagits fram sedan dess.
Man arbetar istillet med webben och med kundvird. De deltar ibland pa missor tillsammans
med andra, exempelvis Naturens Basta, samt deltar i tornerspel.

Produktutveckling sker kontinuerligt - Korpens 6ga, kapellet, Vilseledaren, paket med guide
for amerikaner dr nagra av de produkter som utvecklats under senare ir. De problem som
finns 4r kommunikationerna. Det finns i dagsldget bara en bussanslutning per dag, 5 dagar i
veckan med Ostersund.

Rid i Jorm jobbar hart med kvaliteten pa produkterna och har Naturens Bista-certifiering.
De anser att man ska sta for det man gor och kunna férklara varfor!

Jormvattnets Fiskecamp

Agare av fiskecampen ir en fiskevirdsférening och den arrenderas av Bengt Blom och Yngve
Olsson, som driver foretaget som handelsbolag.

Man har alltid hjilpts at i byn. Det bérjade 1917
da man linade 100 000 kronor och byggde en
kraftstation. 1986 bildade man ett fiskevards-
omrade med drygt 130 fiskerittsigare! Sa
smaningom kom idén att man skulle bygga en
anliggning med bathus, camping m.m. Man tog
hjalp av en arkitekt som hade stuga i trakten.
Hela anliggningen skulle kosta 3,3 miljoner och
man fick hjilp av Linsstyrelsen och lyckades fa
ihop resten genom ideellt arbete.

Foretagets produkter dr fiskepaket med stuga, bat och motor eller skoter samt fiskekort. Man
tormedlar aven privatlogi till fiskare. De har féretagskunder (6-12 pers) som far fiska i ett
antal tjarnar dir man garanterat far fisk och da ingar dven guide. I ndgra fiskevatten har man
bag-limit pa 5 fiskar men man har inga catch-and-release-vatten. Det férekommer mestadels
nitférbud under turistsisongen si att inte sportfiskarna kopplar ihop daligt fiske med
nitfiske!

Kunderna idr mest svenskar, men det kommer dven gruppresor fran Danmark och Tyskland.
Man vinder sig till de riktiga fiskeentusiasterna. Samarbete sker med hela bygden, d.v.s.
Frostviken.

Jormvattnets fiskecamp ingir dven i samarbetet Dromfiske. Det kostar i nuliget 14.000
kronor per ar och det tycker man dr virt pengarna och bra marknadsféring. De tycker att
missor dr viktiga och deltar genom Drémfiske. Man planterar kontinuerligt fisk, 6ring och
r6ding, och har fyra fiskebevakare.



Dag 2: Torsdag 7 oktober

Dokumenterad av: Camilla Hansen, UIf Oblund, Henning Holmgren, Lars Johansson, Mathias Spolander,
Eva-Lisa Lankkanen, Arme Olesen, Paul Drugge och Roger Hdiggstrim.

Kiockan 8.00 dker vi fran Jormvattnet och dker mot Fagelberget.

Fagelbergets Gardschark

Vid foten av berget stir Séren Lundgren med bilen och vi foljer efter honom upp till
Fagelbergets Gardschark.

Dir tar hans fru Ann-Britt ocksd emot. Séren visar runt pd garden och berittar att ”For att
garden och bygden skall utvecklas och kunna leva vidare maste ndgon satsa”. Han fick
chansen att prova pd ndgot nytt efter pensioneringen. Den stora drivkraften har varit bygden
och den berikande kinslan att kunna stétta kéttproducenter och andra aktorer i ndromradet.

Soren talade om flera framgangsfaktorer som
maste beaktas: Samverkan - dir den egna
vinningen far trida tillbaka for allas bista, hog
kvalité, rdtt pris, unik produkt, seridst
kunskapsinhdmtande i startskedet, sma omkost-
nader 1 byggnader och O&vriga investeringar,
karleksfull instillning till kunder, oavsett stor
eller liten.

Dairefter bjods vi in i1 deras kok att smaka pa alla
lickerheterna dom tillverkar pa girden. En
mycket trevlig och inspirerande upplevelse som vi tar med oss hem.

Sedan gick firden vidare mot Stromsund och Hotell 1 attudalen for lunch.

"Ett dygns upplevelser med vagskalskvinnan i hatt,
Eva Rensbo, alias Lisa i Borgen"

Som start pa upplevelsen med en liftande
kvinna i hatt fran forra seklet, Lisa i Borgen,
faingas vi resenirer och var uppmirksamhet
direkt. Ett beromvirt och professionellt

uppligg.

Pa ett informativt sitt genomférs en lokal
guidning med start i Stromsund, med en
osedvanlig bredd och inlevelse. Foretagsinfor-
mation, befolkningsstatistik, hantverk, hem-
bygdsgardar, praktiskt taget allt vi passerar och
lite till strommar ut genom hogtalarna. I Stromsund har det tillverkats allt frin "vafflor for
glasstrutar till rotortiltar". Lokal dialekt och uttal med upprepande glidje i "- dé skulle Ni hade
sett!" haller oss vakna, ett bra tag.

'



Vi far information om en massa méjligheter till vidare upplevelser ex Beppe Wolgers museet
m.m. Den fokus som gors pa det lokala foretagandet dr ur gruppens synvinkel mycket vil
vald. Drivknuten - en foretagarfrening som bildades 1996 dir man gick samman inom IT-
teleservice, marknadsféring har gemensamt nétt bra resultat med ex som "Turbogrisen".
Konceptet nybyggarland - en "vind trend" ddr man fatt invandrare, milardalsbor att satsa pa
billiga verkstadslokaler i kommunen. Ett dldreboende har ex gjorts om till vandrarhem.
Hammerdal och Stromsunds kommunsammanslagning gjorde Strémsund, Jimtlands nist
storsta kommun, till huvudort. Har ar trd, knivprodukter samt betonggjuteri en del av de stora
aktorerna.

Berta Hansson dr en kiand konstnarinna som malat naturmotiv och orkidéerna flodar och
myrarna lir vara fantastiska. I samma anda fortsitter var guidade upplevelse.

Vir guide gbr ett gott arbete men det blir totalt sett £6r mycket information om det som vi
inte ser. Vi blev dock varnade nir hon dntrade bussen di plymerna i hatten guppade i takt
med den resoluta stimman och den klara blicken " - att mig, Lisa i Borgen fir man minsann
lyssna pa bade mycket och linge och sd var det med det".

Och det tackar vi for!

Stadsvandring med besok pa Drejeriet och butiken Ost & Vilt:

Drejeriet

Drejeriet startades av Bjorn Dalstrém 1989 som sedan 6vergick till att bli ett Kooperativ
1990 dir de nu dr 9 st medlemsforetag, 7 st fran Jamtland, ett frin Hirjedalen samt ett frin
Héga kusten.

Medlemmarna ir inte sd manga och har ett bra [
nitverk. De kan fatta snabba beslut fast de ar
utspridda Over ett stort omriade. De gick
samman for att na en stérre kundgrupp genom E
att de sysslar med allt fran hantverksprodukter,
keramik, glas till bruksféremal. Sammanslut-
ningen har lyckats bra och inte bara natt den
privata marknaden utan ocksi Kommuner,
Landsting och Hogskolor. De jobbar dven mot
AF och haller i en del kurser.

| e

Medlemmarna har provat att jobba med byggkeramik som dr mycket fint men svért att na ut
till kunder med.

De forsoker att hilla en hog kvalitet och lyssna pa vad kunden vill ha.

Kooperativet har ingen stor budget utan skoter 1 stort sett bara lokalen och dom pengar som
blir 6ver gar till sma annonser, foldrar och visitkort. Gemensamt har de dven 3 st brinnugnar,
tva elektriska och en vedeldad. Den vedeldade ugnen har byggts upp med EU medel
Omsittningen ar ca: 500.000:-/4r varav ca: 20% gar tillbaka till butiken.



Ost och Vilt

Butiken som 4dgs av Jamtspira dir dom dr 12 deligare varav 3 dr producenter, 2 ir
gardsmejerier och 1 dr sylttillverkare. I butiken siljs och marknadsfors alla ostar under namnet
JAMTSPIRA. Allt r framstillt med storsta omsorg. Ostarna 4r KRAV-mirkta som t.ex. Vit
Caprin, Mese, Camembert, Bli- och Gronmdgelostar men dven firskostar som Mousse
Monique.

I Vilt-butiksdelen siljs dven andra smiéskaligt tillverkade produkter. Bl a viltchark, ost, figel,
fjallfisk och mycket annat som naturen kan ge. Vil virt ett besok!

Den mesta siljs lokalt 6ver disk men en annan
stor kundgrupp dr foretag som koper
presentforpackningar. En del siljs pa salu-
marknader i t.ex. Stockholm. Man annonserar
endast lokalt, trycker en del broschyrer som
man limnar pa turistbyrin och gér en del
utskick till féretag. Dom tycker att det fungerar
bra mellan dom olika deligarna  och
producenterna. Det kan ibland vara svart for
leverantorer att halla med lager, men det
fungerar. Dom dr idag 1,3 anstillda och
omsitter ca 2 miljoner.

En bra extra marknadsforing fick dom nér Mitt-nytt anlinde f6r att gbra ett reportage om
Norrbottningar som kommer till Jimtland f6r att ”lira” som dom sa.

Drefter gick vi tillbaka 1ill hotellet for en trevlg samvaro, dlprovning och 2-riiters Jamtlandsbuffé. Vi fick
ocksd hira om bur Jamtland-Hrjedalen turism arbetat och samverkan mellan hotellfiretagen i Ostersund.

Jamtland-Harjedalen turism

Vd Hakan Hising berittar f6r oss om deras verksamhet. Jimtland-Hérjedalen turism
bildades 1925 av turistndringen som en ekonomisk férening med affirsidén att utveckla
turistndringen 1 Harjedalen och Jamtland.

Pa senare tid har de jobbat med ett destinationsutvecklingsprojekt, Turism 2000, dir syftet
har varit att genom samverkan och gemensamt strategiskt tinkande under en 5-ars period
skapa en mer attraktiv och konkurrenskraftig turism.

Ursprungligen var verksamheten ett EU-projekt som pagick 1994-1999. Det lingsiktiga malet
ir att uppnd 6kad lénsamhet och sysselsittning och att erbjuda deras bestkare minnesvirda
turistiska upplevelser av hog kvalitet. Alla linets 12 destinationer har varit delaktiga i
processen. Jimtland-Hirjedalen turistférening har fér nirvarande 12 anstillda. De arbetar
bland annat med turistiska analyser, paketering av resor frin utlandet s.k. “incoming”,
produktutveckling, marknadsféring m.m. De har dven en siljare som enbart jobbar mot
Norge.



Hotellgruppen i Ostersund

Stefan Nerpin, Hotell Jemtlandias dgare berittar om hotellgruppen. Alla hotell har gemensamt
bildat en ekonomisk férening med syftet att marknadsféra Ostersund som stad.

Hotellgruppen har fitt 4,5 miljoner i EU bidrag som de anvinder till olika kompetenshéjande
utbildningar f6r sina anstillda sa som ledarskap, facksprak, gistmottagande, lokalkinnedom
mm. Av snittbeldggningen pa 56-57 % star norrminnen for cirka 70 %, sa naturligt blir att
det mesta av krutet liggs dir.

Stefan tror och hoppas att hotellgruppen ska fa leva vidare efter EU-projektets tid har gatt ut,
vilket dr deras mal.

Efter denna presentation och all mat var det en del som inte hade fatt nog och ville dven studera nattlivet i
Ostersund,

Dag 3: Fredag 8 oktober

Dokumenterad av: Birgitta Hdggstrom, Sven Persson, Tommy Carlsson, Sanna Ranweg, Margareta Roos,
Tomas Haverskog, Elise Tullndr, Marie Nygdrds, Greta Huuva och Eskil Johansson.

Moose Garden

Moose Garden ligger i byn Orrviken, 1,5 mil
frin Ostersund. Agaren heter Sune Higgmark.

Foretaget drivs som AB. Foretaget foridlar
dlgspillning, gbr papper och sedlar, tar ritt pa
mjolk, har konferenser och tar emot gister for
visning av dlgar. Sune har tidigare varit social-
chef, kommunal tjinsteman m.m. Han startade
1997 i liten skala med tva dlgkalvar, tjddrar och
dkerbirsodling. Idag har han bara dlgar.

Anliggningen har minga utlindska gister, storstadsbor och bussresenirer. Foretaget
samarbetar med Christer Johansson i Bjurholm, Visterbotten, som tillverkar ost av hans
mjolk. Omsittningen dr ett par miljoner kronor per ar. En viktig marknadsféringskanal ér
media. Aven néjda kunder ir en viktig marknadsféringskanal.

Sune Higgmark har fatt flera priser fOr sitt arbete och sin verksamhet. Sunes idéer fran bérjan
till slut blir de nya produkterna. Den enda hjilp han har haft genom aren dr hjilp med att
analysera ilgspillningen. Sune arbetar intensivt i tre manader per ar. Ett tecken pad foretagets
slagkraft dr att 40 TV-team och 150 journalister har besokt honom under detta ar. Under
hégsdsong har han 11-12 anstillda. Han har servering och hyr ut stugor med 100% alggaranti.



Eldrimner - den stiandigt kokande grytan

Eldrimner ir ett projekt som 4gs av Landstinget och har finansierats av EU-medel i snart nio
ar — sex 4r som mdl 6 och tre ar som mal 1. Man har en styrgrupp bestiende av sju fOretag.
Projektmedlen tar slut vid arsskiftet och nu férs diskussioner om den framtida finansieringen.

Eldrimner ir ett resurscentrum for smaskalig
hantverksmissig  livsmedelsforidling.  Bodil
Cornell ir en av eldsjilarna i projektet. Malet dr
att bli ett permanent resurscentrum for
smiaskalig hantverksmassig livsmedelsproduk-
tion for hela landet. Deras affirsidé dr att ligga
grunden till en 16nsam, expanderande smaskalig
livsmedelsproduktion.

Det  botjade med den  expanderande
getnidringen. Man ville hjilpa dem med att hitta
nya produkter och att utveckla dessa. Det
resulterade i gardsmejerier och samarbete med
andra linder.

Nyckelordet dr att 6ka kunskapen bade praktiskt och teoretiskt genom grundkurser och
tekniska kurser. Praktik och tillimpade kurser drivs pa foretagen.

Utvecklingsarbetet bestdr av att undanréja hinder. Man har ett utvecklat utbyte med Europa
och tar in spetskompetens. Kundgruppen dr smaforetagare, bade etablerade och blivande som
vill satsa pa livsmedelsproduktion. Ett resultat av deras produktutveckling 4r de flyttbara
mejerierna och ett rullande storkék som foretag kan hyra eller lina f6r att snabbt komma
iging med sin verksamhet.

Frojas Tradgard

Fr6jas Triadgard ingar liksom Eldrimner i JiLu och 4dgs av Landstinget. Man samarbetar och
nyttjar samma lokaler som Eldrimner. Deras affirsidé ir utbildning pa manga nivier, att
anvinda tridgardsarbete som rehabilitering och visa pa odlingsmdijligheter i ett kirvt klimat.

Tridgirden Overtog lokalerna efter den gamla
hushillsskolan. Sedan 1992 har man tagit emot
minniskor som scker kraft for att komma
tillbaka till livet. Tridgarden fungerar som
likande kraft: ljuset, luften och vixandet. Man
har dtta platser samt handledare, fem platser
nyttjas av AF, tre platser nyttjas av kommun
och Ovriga foretag. Tridgarden anordnar dven
trivseldagar 1 forebyggande och personal-
virdande syfte.




Asbergets Getgdrd, Ann Klensmeden

?Att inte ge marknaden vad de vill ha utan vad de inte visste att de kunde fa.”

Asbergets Getgard drivs som enskild firma. Fér 23 ar sedan var Tant Elmas Getgard till
salu. Efter en somnl6s natt tog Ann beslutet att limna sitt jobb som kurator och flytta tillbaka
till barndomsbyn och driva en getgard, med tillverkning av ost.

Produkterna  dr KRAV-mirkta. KRAV-
mirkningen ger ett extra virde pa produkterna.
Ann siager att hon kan ta ut cirka 80 - 90
kronor mer per kilo ost tack wvare att
produkterna dr KRAV-mirkta, att man kan visa
vart mjolken kommer ifrdn samt att osten
tillverkas pé ett gdrdsmejeri.

Osten tillverkas av get- och komjélk. Ann ystar
dven pa algmjolk. Ann anvinder sig av sin egen
getmjolk till ostproduktionen. Hon képer dven
get- och komjolk frin girdar i nirheten. Ann
ystar 10 ton ost per ar och omsitter 1,5 miljoner kronor.

Asbergets Getgard samarbetar med Ost&Vilt. Samarbetet ir viktigt och man har daglig
kontakt. Tillsammans med tvd andra fOretag dger Ann ett ostlager. En person arbetar pd
ostlagret. Hirifran distribueras osten till butiker och restauranger i S6dra Sverige och
Milardalen. Ann dker dven pa marknader. Dir far hon en direkt kontakt med kunden som ir
viktig. Hdr kan hon kdnna av om priserna dr bra och vad kunden tycker om hennes
produkter.

Man har just konstaterat att det inte kommer att finnas tillrickligt med ost till de jullidor som
Ost&Vilt packar och siljer. Av det drar Ann slutsatsen att man har lagt ett f6r lagt pris pa sina
ostar i ar.

Albackens Jakt & Fiskecamp

Agare till Albackens Jakt & Fiskecamp ir Sigvard Katlsson och foretaget drivs som enskild
firma och inkluderar ocksd en skogsbruksdel. Jakt och fiskedelens omsittning uppgar 5- 6
miljoner per ar, en ¢j ndrmare definierad vinst.

Dygnskostnaden f6r en jaktgist uppgar till cirka 1.800 kronor. Anldggningen omfattar
Sveriges storsta hdgn pa 330 ha (kronhjorts), 3.000 ha ilgjaktsmarker med 20-50 fillda dlgar
per ar, 30-talet fiskevatten, 52 biddar i stugor av hog kvalitet, en jaktstuga f6r 12—14 personer
samt sporthall och konferenslokaler.

Lyckliga omstindigheter och entreprendrsanda har resulterat i ett blomstrande foretag pa
idrottshistorisk mark. Detta ir 16parlegenden Gunder Higgs hemgird. Hir uppférde ndgra
stora foretag ett skogsrekreationscenter som invigdes 1991. Den tinkta verksamheten blev
ingen framgang. Sex ar senare hamnade 18 miljonersanliggningen i ritta hinder, nimligen
Sigvard Karlssons. Déttrar och magar édr engagerade varfér successionen dr sidkrad.



Sigvard ir den sjitte i raden av unika personer
vi métt under denna resa. Utan nitverkande
och marknadsforing i gingse mening har han
byget upp och utvecklat verksamheten.
Natutligtvis har han ett nitverk i form av
aterkommande kunder. Genom att tillhanda
hilla en produkt av hog kvalitet siljer den sig
sjalv och genom att vara pa Top ten’s fishing
lista. Hemsida och e-post saknas.

Gisterna kommer fran ett dussintal linder i norr- och mellaneuropa. Gedigen produkt-
kunskap férmagan att ta tillfllet i akt och social kompetens i ursprunglig form ér Sigvards
framgang.

Att diskutera:

Ar ett foretag av detta slag mojligt i Norrbotten?
Ar Sigvard verkligen en framgangsrik foretagare?
Innehiller hans féretag en outnyttjad potential?

Dag 4: Lordag 9 oktober

Dokumenterad av: Margareta Henriksson, Eva Esko, Bror Henriksson, Birje Rytiniemsi, Bror-Einar
Johansson, Lotta Sundling, Gunnar Hannu och Birgitta Nilsson.

Asele Wirdshus

Wolfgang Bay, en tysk kockelev som fann
kirleken i Sverige, har drivit virdshuset 1 drygt
30 ar. Foretaget drivs som AB och Wolfgang
dger det tll 100 %. Foretaget har 14
arsanstillda. Han driver hotellet fran koket!

Han har investerat ca 30 miljoner fér att
anpassa produkten till marknaden. Viktigt med
ritt pris till ritt produkt. Produkterna, férutom
logi och mat, dr konferenser, golfpaket,
jaktpaket m.m.

Wolfgang tycker sig ha mirkt en trendférindring mot lingre semestrar. Fler bokar for lingre
perioder, upp till tre veckor, och det tror han beror pa oron i virlden.

Kunderna ir till 70 % ndrmarknad, 35 mils radie, och 30 % frdn Svriga virlden. Han nimner
bland andra italienska och norska jagare.

Asele, Dorotea och Vilhelmina, totalt 36 foretag, samarbetar turistiskt. Man jobbar bland
annat gemensamt med forsiljning och kommunikationer och har infért direktbussar till
regionen vatje helg frin Ornskéldsvik och andra omriden med storre folktithet (under
varen?) Det har varit 98 % beliggning pa bussarna.



Forsiljningen skots av lokala foretag som resebyrder och bussbolag.

Wolfgang pekar ocksd pa ett uppdimt behov av samarbete som kommit med
generationsskiftet 1 branschen. Man ldnar t.ex. personal av varandra.

Marknadstoring sker ofta gemensamt. I annonser anges alltid ett ligsta-pris som giller alla
anliggningar som deltar i samarbetet. Man anvinder sig av enhetspris men har olika
kategorier.

Produktutvecklingen bestiar bland annat av att ta fram nya paket. Nir man gjorde ett
golfpaket gjorde man ett avtal med golfklubben om att turisterna som koépte produkten fick
tortur till banan. Det har resulterat i att dven goltklubben har tjanat bra med pengar. Ca 1000
golfpaket sdldes under 2004.

Det arbetas aktivt med de svagheter som finns. Ett exempel ér att alla (som jobbar med mat)
anvander sig av bra lokala rivaror och att det alltid ska finns en inblandning av norrlindsk
mat i maltiderna.

Jakten dr ett annat omrdde som ska ses dver. Bittre med paketerade produkter dn att jigarna
tar képa ett jaktkort och skjuta 100 tjddrar pa ett par dagar! Man méste kunna ta bra betalt f6r
jakt och fiske.

Fotografierna i dokumentationen dr tagna av Eva Lundguist, Hushallningssillskapet i Norrbotten, dir
annat inte anges.



